TALLER DE PITCHING: X

Comunicando la propuesta de valor PrOChll **
24 de Septiembre MINISTERIO DE RELACIONES EXTERIORES
Camara Chilena de la Construccion, Av. Apoquindo 6750, Las Condes

SANTIAGO

PROGRAMA

8:30 - 8:50 Acreditacion
8:50 - 9:00 Palabras de Bienvenida ProChile

9:00 - 10:00 Pitch como habilidad esencial en los negocios

» Importancia del tiempo y las emociones en los negocios
»  El cliente como centro de mi estrategia
» LaPropuesta de valor y su lugar adecuado

10:00 - 10:45 Elementosy Estructura del Pitch

»  Metodologia de Pitch y sus estandares
»  Construccion del relato (escenas del Pitch)
» Revision del relato (ejercicios grupales)

10:45 - 11:00 Coffee Break

11:00 - 12:00 Practica escénica del Pitch

»  Comunicacidn escénica en el mundo de los negocios
»  Ejercicios de puesta en escena y retroalimentacion

12:00 - 13:00 Modelo articulador del Pitch
»  Pitch como acelerador de negocios y base del Mejoramiento Continuo
»  Pitch como base de mi crecimiento local y de exportacion

13:00 Cierre



