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Distribuidor exclusivo de la marca KUNA en Estadios Unidos y Canada y operador
de la plataforma retail online www.alapcacollections.com




La mejor alternativa para el cashmere

Alpaca es unico en el mercado de las fibras naturales

Peru es reconocido por tener el mayor numero de alpacas, el expertise ancestral
en el tejido y la mejor calidad a nivel mundial.




Kuna es el encuentro de dos tiempos y dos mundos muy distintos: El
pasado, a través de la inspiracion en las riquisimas expresiones estéticas
y técnicas de las antiguas culturas andinas y el presente, a través de las
manos de extraordinarios disefiadores que en la selecciéon de cada color,
en sus trazos y en sus disenos le dan una nueva vida a nuestras raices.




MILENIUM




;. Por qué vender moda online?

&« C )} ® www.alpacacollections.com i wm r @
® My Account ® My Wishlist ® LogIn f vy i (0] Q - CART : 0 ITEM(S) $0.00
.
Alpaca Collections
Luxurious Natural Fibers SHIPPING IS FREE
WOMEN'S MEN'S PREMIUM HOME LINE YARNS WHOLESALE GIFT GUIDE ON SALE asout 8LOG

SHOP THE COLLECTION

HOLIDAY SALE

<
.

FALL/WINTER 2016/17

Exposicion global de productos.

Tendencial en crecimiento del mercado global que busca la comodidad
de comprar desde casa.

Costos bajos de infraestructura.

Crecimiento constante del incentivo de moda en las redes sociales.



Integracion de plataformas
Wholesale y Retaill
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El 360 offline

a (logistica, imagen, calidad, posicionamiento en

bicacion estratégica
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El espectro 360 Online

= Optimizacion en buscadores (SEO) Cremmuento ‘

de keywords. e
= Alpaca Clothing - Google

= Alpaca Sweaters OING.
» Alpaca Collections (Branding) YAHoO!
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Alpaca Keywords

1,248,000
1,061,000
1,008,000
288,000
701,000
580,000 I
2011 2012 2013 2014 2015 2016 [Oct)




El espectro 360 retail online

=% Blog

b PUb|ICIdad O !Il-; N
CIMENG INg ).

« Emailing — Base de datos de correos. |
+ Amazon — invitacién en 2014 para ser parte de su re“
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»>~Video, Imagen,
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de venta. | Tt 4
» Social Networks — Facebook, Twitter, Instagrém.




Estadisticas retail online

= Numero de ordenes: 3,175
"Prendas: masde 8,000
= Ticket promedio: $S300. 00




Evolucion de ventas retail online

$235,000

$202,000

$175,000

$150,000

$115,000

100,000

586,000

*Elaboracion propia
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Porcentaje de crecimiento ventas online

2013

B % Cecimiento

*Elaboracion propia
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