
Cartega Trading	Company	LLC

Distribuidor exclusivo de la marca KUNA en Estadios Unidos y Canadá y operador
de la plataforma retail online www.alapcacollections.com



¿Por qué Alpaca?

§ La mejor alternativa para el cashmere
§ Alpaca es único en el mercado de las fibras naturales
§ Perú es reconocido por tener el mayor número de alpacas, el expertise ancestral 

en el tejido  y la mejor calidad a nivel mundial.



Kuna es el encuentro de dos tiempos y dos mundos muy distintos: El
pasado, a través de la inspiración en las riquísimas expresiones estéticas
y técnicas de las antiguas culturas andinas y el presente, a través de las
manos de extraordinarios diseñadores que en la selección de cada color,
en sus trazos y en sus diseños le dan una nueva vida a nuestras raíces.

¿Por qué KUNA?



VIDEO



¿Por qué vender moda online?

§ Exposición global de productos.
§ Tendencial en crecimiento del mercado global que busca la comodidad 

de comprar desde casa.
§ Costos bajos de infraestructura.
§ Crecimiento constante del incentivo de moda en las redes sociales.



Integración de plataformas
Wholesale y Retail

La Jolla Store

FÍSICAS

ONLINE



El 360 offline
§ Equipo USA
§ Equipo Perú
§ Soporte de Kuna (logística, imagen, calidad, posicionamiento en 

Sudamérica)
§ Almacenamiento con ubicación estratégica 



El espectro 360 Online 

§ Plataformas de venta: 
§ Drupal 2010 – 2016
§ Magento 2016 – actualidad

§ Optimización en buscadores (SEO). Crecimiento 
de  keywords.
§ Alpaca Clothing
§ Alpaca Sweaters
§ Alpaca Collections (Branding)



OPTIMIZACIÓN	DE	BUSCADORES
Alpaca	Keywords



El espectro 360 retail online

• Blog para la optimización de Keywords
• Publicidad online (Contenido, Video, Imagen, 

Remarketing).
• Emailing – Base de datos de correos.
• Amazon – invitación en 2014 para ser parte de su red 

de venta.
• Social Networks – Facebook, Twitter, Instagram.



Estadísticas retail online

§Número de	ordenes:	3,175
§Prendas:	más	de	8,000
§Ticket	promedio:	$300.00



Evolución de ventas retail online

*Elaboración propia



Porcentaje de crecimiento ventas online

*Elaboración propia



Las ventas online representan el 15% de las ventas de Cartega Trading 
Company

¡MUCHAS GRACIAS!


