
Por que el mercado de Amazon e 

Ebay son mas convenientes para 

expandir su negocio

La importancia de ventas digitales



Porque vender mediante e-commerce

 Fácil de cargar y vender productos en forma rápida

 Bajo costo de entrada para comenzar la venta de artículos

 Mercados establecidos con millones de visitantes mensuales

 Clientes potenciales son más propensos a encontrar sus productos

busquando en un mercado digital a comparasion a un motor de 

búsqueda

 No hay necesidad de crear una infraestructura

 Una forma sencilla de añadir otra fuente de ingresos



Porque vender mediante e-commerce en USA

 La USA es unos de los mercados mas grandes digitales

 538.3 billiones en ventas estan projectadas en las USA para 2015

 USA y Asia combinados generan mas ventas que el resto del 

mundo combinado

 4.8% de todas ventas hechas en el mundo an sido en línea en USA

 Mas y mas los Americanos estan comprando todo en línea

 Estamos en una época en que la gente está haciendo compras

para los bienes comunes en línea



Ahora es el tiempo para exportes Chilenos



Porque vender mediante e-commerce en USA
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Porque vender mediante e-commerce en USA



Los sitios mas populares en Agosto 2015



Porcentage de personas que han hecho

compras digitalmente



Tiendas web mas populares en USA hasta 

Marzo del 2015



Tiendas web preferidas por los jovenes entre 

16 y 24 años en USA (Otoño 2014)



Distribucción de ventas anuales por empresa

en los mercados de Amazon e Ebay



Porcentages de ventas en los webs mas 

populares



Porcentages de ganancias en los web mas 

populares



Cantidad de personas que visitan Amazon 

utilizando solamente su telefono o tableta



Como Amazon Marketplace ha crecido en 

comparacion con Amazon.com



Amazon Marketplace y el valor que tiene en 

Amazon.com en millones



Promedios de ventas por vendedor en Amazon 

en comparacion con Ebay



Centros Internacionales de Amazon



Como Ebay a crecido en los ultimos diez años

en ventas en todo el mundo



Como Ebay a crecido en los ultimos diez años

en ventas en USA



Ganancias de Ebay por categorias



Cantidad de ventas en Ebay

(precio fijo vs. subastas)



La importancia de ventas de precio fijo en 

Ebay



La importancia de Paypal y su uso online.



Ejemplos de éxito en el mercado de Amazon

Bakto Flavors LLC es una companio que vende aromas y especias

Encontro Exito en Amazon vendiendo productos de vainilla

Vende productos en su tienda fisica y su propio sitio de web, pero

las majoria de sus ventas estan generados por Amazon

Parte de su éxito se debe a FBA (Cumplimiento por Amazon)



Ejemplos de éxito en el mercado de Amazon

 Doublju es una companio que vende ropa desde Korea del Sur

 Venden a Europa y E.E.U.U. por el Amazon Marketplace

 Comenzaron a vender en 2011 y hoy dia venden milles de piecas por año en 

Amazon

 Venden un por medio de $40 a $50 mil dollares por dia en Amazon
 80% de las ventas hechos son por Amazon

 Parte de su exito es debido a FBA.

 FBA permite que los productos se envien más rápido



Ejemplos de éxito en Ebay

Encontro exito en Ebay vendiendo zapatos desde Australia

20% de todas las ventas en Ebay son internationales

Boots4All a vendido productos a 66 paises en los ultimos 12 meses

El Mercado mas grande para ellos as E.E.U.U.

Paises que hablan principalmente el Ingles son los mas lucrativos



Ejemplos de éxito en Ebay

 Encontro exito en Ebay vendiendo rockas de agata

 Aun despues de sufrir un derrame cerebral se puso a vender en Ebay

 Es importante utilizar buenas fotos para que el comprador sepa lo 

que están recibiendo

 Clientes regresan y compran mas con buena atencion al cliente
 La demanda no es consistente. Algunos meses las ventas son difíciles

de seguir el ritmo, pero hay periodos suaves


