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Guatemala   /  2015 

Situación actual del sector forestal:  
 En Guatemala, más de la mitad del territorio tiene vocación forestal. Se calcula que  cerca 

de 4.357.800 ha. Por lo anterior, la industria forestal es un sector importante que se 
encuentra en crecimiento, debido al apoyo de diversos actores que están trabajando para 
incentivar la actividad. Actualmente, esta industria está conformada por un sólido cluster, 
asociaciones empresariales, universidades, ONG´s y el gobierno, los cuales tienen como 
objetivo que el sector sea cada vez más competitivo y atractivo para la inversión. 

 PRINCIPALES PAISES PROVEEDORES. 
En el año 2014, los principales proveedores de Guatemala de maquinaria y equipo en general, bajo el código 
arancelario 8431.49, fueron Austria, Estados Unidos, Rusia y Corea del Sur. Este grupo de países representaron un  87% 
de participación en las importaciones totales. Cabe mencionar que, con la información disponible bajo esta partida, es 
difícil precisar el monto destinado  específicamente a equipo forestal.  

TOTAL  US$ 

2014 

CRECIMIENTO 

2014 / 2013 

AUSTRIA  11.965.890 147% 

ESTADOS UNIDOS  6.084.100 42% 

RUSIA  903.803 ---- 

COREA DEL SUR 768.279 -40% 

ALEMANIA 562.589 -7,8% 

CHILE 250.874 420% 

TOTAL  22.484.560 111% 

PRINCIPALES PAÍSES PROVEEDORES  EXPORTACIONES CHILENAS: Las exportaciones chilenas del 
capitulo 84, en 2014, reflejan un importante aumento, 
específicamente en la partida 8431.49 que alcanzó un 
monto de US$250.874. Es decir, un 420% más que  el año 
2013, en que las importaciones registraron un monto de 
US$48.270, según cifras del Banco Central de Guatemala.   

 ANALISIS Y/O COMENTARIOS  
El arancel general para esta maquinaria y equipo es  0%. Otros 
impuestos a considerar: el 12% de IVA. 
En Guatemala, no existen barreras para arancelarias o políticas 
de importación adicionales o específicas para la importación de 
estos productos.  Asimismo, no existen subsidios o instrumentos 
de defensa comercial que se apliquen para su 
importación/comercialización.  
 
Los clientes potenciales son aquellos silvicultores que se 
encuentran registrados en la Gremial Forestal y que cuentan con 
la respectiva licencia del Instituto Nacional de Bosques –INAB- e 
importadores y distribuidores de maquinaria y equipo forestal.  
 

 
 
 
 

 
 
 

La distribución y el consumo de Maquinaria y Equipo Forestal  en Guatemala 
Para los importadores /distribuidores de maquinaria forestal, la venta de este tipo de equipo es mínima, razón por la 
que prefieren ampliar el portafolio de productos para diversas industrias, como construcción, agrícola, etc. La venta y 
rotación de maquinaria pesada no es frecuente  y tampoco es estacional. Por lo tanto, el inventario es mínimo y la 
mayoría de las ventas del sector se hacen bajo pedido. Sin embargo, el servicio post venta en repuestos, accesorios y 
servicio de mantenimiento son las principales actividades económicas del negocio.  
 
Por otro lado, debido a la facilidad que permite el internet, actualmente, es muy común que el usuario industrial  
adquiera la maquinaria, nueva o usada, directamente del fabricante y realiza la importación, sin la participación de un 
intermediario,  pero, asumiendo  el riesgo de no conocer el estado real de la maquinaria. 
 
De acuerdo a información de los distribuidores, el origen de la maquinaria más cotizada es Estados Unidos, China y 
Corea del Sur, debido a que cuentan con precios competitivos. 
 
Las principales zonas de consumo son las regiones que cuentan con mayor superficie de tierras forestales con fines 
productivos como Izabal, Huehuetenango, Quiché, Petén, Alta Verapaz y Baja Verapaz. 
 
  
 

Fuente: Banco Central de Guatemala  
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Principales actores  en la distribución 

Gran parte de la maquinaria industrial se adquiere a través de un intermediario local, el cual puede ser un distribuidor 
o representante de la marca en el país.  El canal de comercialización es el siguiente: 
 
 
 
 
 
 
 
 
El siguiente canal muestra la adquisición o compra de maquinaria, la cual puede hacerse por medio del internet o de 
la comunicación directa con el fabricante: 
 
 
 
 
 
Este tipo de maquinaria no se comercializa al por mayor, sino al por menor.  Por lo general,  las realiza el distribuidor 
que, a su vez, es el importador.  El plazo de entrega corre a partir de la fecha de autorización del pedido. Pero, si 
hubiese en existencia, la entrega es inmediata (según el producto). Por lo general, la compra es bajo pedido.   
 
 
 
 
 
 
 
 

Principales actividades y ferias especializadas para Maquinaria y Equipo Forestal 

 
FERIAS LOCALES RELEVANTES:  
 
EXPOMUEBLE CENTROAMERICA: Ciudad de Guatemala. Tentativamente del 5 al 10 de julio 2016. 
www.expomueblecentralamerica.com    
 
ACTIVIDADES PROCHILE 2016:  Por definir. 
 
 
 
 
Requisitos de importación:  
- Factura comercial                  - Licencia de importador         
- Documento de embarque - Código de importador 
- Certificado de origen 
http://portal.sat.gob.gt/sitio/index.php/tramites-o-gestiones/aduanas/para-importar.html  
 

Para más información sobre la categoría de Equipo Forestal en Guatemala o para participar en alguna de estas 
actividades por favor comuníquese con María José Castillo al email mcastillo@prochile.gob.cl  

Normativas aplicables y requisitos importación 

     Conclusiones y recomendaciones 
La industria forestal en Guatemala se encuentra en desarrollo. El gobierno impulsa importantes programas de 
incentivos para fomentar el crecimiento de la actividad y, por otro lado, existen asociaciones locales e 
internacionales que promueven dicho sector convirtiéndolo en una industria en expansión.  
En Guatemala existen alrededor de 15 distribuidores de este tipo de maquinaria, por lo que se recomienda explorar 
el mercado y negociar con un sólo distribuidor para tener  mayor control sobre las ventas y la cobertura de mercado. 
Este distribuidor debe contar con experiencia, conocimiento y prestigio en el ramo.  
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