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Asociacion de Constituida el 29 de diciembre de 2008, misidn de consolidar la industria de las
Instituciones de SGR, incorporando las mejores practicas de funcionamiento, generar instancias
(L= 1iE N ld o fe L= 1 para relacionarse y definir politicas de accion conjuntas beneficiando de esta
de Chile forma a las MiPYMEs del pais.

Informar, difundir y capacitar a las MiPYMEs a través de los gremios que las
SN ETENERIN agrupan para lograr un uso correcto y masivo del certificado de fianza,
PYMEs permitiendo con ello bancarizar, facilitar y mejorar el acceso al financiamiento
a las MiPYMEs.
Generar las instancias y condiciones necesarias para consolidar la industria de
Politica de las SGR y las empresas que la agrupan, y asi aportar al desarrollo y
. modernizacion de las MiPYMEs en nuestro pais y por consiguiente, al

Intenciones - . . .

crecimiento y bienestar de Chile, promoviendo valores como el respeto, la

honestidad y la responsabilidad

Avalamos a las MiPYMEs y emprendedores para acceder a financiamiento, y para

acceder a mejores condiciones de financiamiento.




gASIGAR

Resumen Presentacion

¢Quién es ASIGAR?

¢Como opera?. Beneficios del Modelo y algunos datos de la Industria

Opciones de financiamiento para exportadores. ¢ COmo accedo a financiamiento con
una IGR?

Casos de financiamiento de exportadores y de PYMEs Regionales.



@SIGAR

Las PYMEs representan el 15% del PIB y entregan el 80% del empleo.
Contexto de las

PYMEs en chile

Se financian un 33% con proveedores y factoring, un 33% con capital propio y un 33% con bancos

Tienen acceso al crédito en condiciones de altas tasas, corto plazo y alta exigencia de garantias

Problemas de las
PYMEs para obtener
acceso a
financiamiento

Asimetrias de informacion
Falta de garantias y liquidez

Alto nivel de provisiones y uso de capital para los bancos

Nuevo instrumento de fomento y apoyo al financiamiento de las PYMEs a través de un subsidio a la
demanda

Aporte a fondos de
garantias a través de
SGR

Iniciativa Publico - Privada, canalizada a través de las SGR, quienes son unidades especializadas en
analizar, conocer y avalar a las PYMEs y sus proyectos, pudiendo discriminar proyectos buenos y malos

Las SGR entregan hasta un 100% de garantia a las PYMEs para que negocie libremente el
financiamiento con cualquier Institucion Financiera

Aumenta el poder de negociacion de las PYMEs, mejorando la competencia y beneficidandose de
Como disminuye los mayores montos, mayores plazos y mejores tasas

problemas de las Reduce asimetria de informacion y elimina seleccién adversa

PYMEs La banca recibe una garantia estatal sin requisitos de riesgo ni de precio

Las garantias se traducen en liquidez, por operaciones de financiamiento para capital de trabajo
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Esquema de funcionamiento global

Socio

Capital

Capital | Cuasi Capital

Estructura de Capital del Fondo
de Garantia

FONDOS DE GARANTIA >

Re afianzamiento Paga comision
Reafianzamiento
Instrumentos N
Financieros ;: uasicapital
(Renta Fiia) | (CORFO)
Pago Ejecuta Apalancamiento
diez dias Certificado 3x1
Fianza
- Capital
de Fianza

Certificado
de Fianza

Créditos

Financieras
Chike

* Las SGR son fiscalizadas por la SBIF, y tienen 3?’5“;"*”'
una Clasificacidn de Riesgo (Humphreys, ICR)
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¢Como opera?

1. Presenta informacion
> o

P Psicar

2. Emision de certificado

Asociacion de Sociedades
de Garantia Reciproca A.G.

3. Presentacion de la operacidn a los bancos

AAA

m I IR (I

Banco 1 Banco 2 Banco 3 Cia. de Cooperativas Otros
seguros (boletas de
garantia)

Con este modelo logramos que los bancos compitan para otorgarle a
las MiPYMEs las mejores condiciones de crédito
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Beneficios del Modelo

Los Certificado de Fianza, al estar respaldados por fondos reales y liquidos, con
clasificacion de SBIF, son instrumentos validados y aceptados por las
instituciones financieras como Garantias, lo cual permite a la Mipyme tener un
mejor acceso al financiamiento, aumentando la oferta crediticia y mejorar las
condiciones del crédito.

Certificados de
Fianza

% Las IGRs han introducido mayor competencia en el sistema financiero,
permitiendo la participacion de nuevos acreedores.

% Se dota a las PYMEs de una garantia liquida, flexible (para distintos
fines) y divisible, con movilidad dentro del sistema financiero entre
distintos acreedores.

Beneficios del
Modelo ** Las PYMEs han obtenido mayor acceso y mejores condiciones de

crédito en monto, plazo y tasa.

% Los emprendedores obtienen una fuente de financiamiento que evalua
sus proyectos.

% Los acreedores amplian sus colocaciones a nuevos clientes, usan menor
capital al contar con una garantia con equivalencia a garantia real por
menores provisiones, cuenta con una garantia liquida pagadera a sola
solicitud.
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Evolucion anual de la industria — STOCK

Cartera de colocaciones vigentes

MM USS @

e Laindustria aun en
desarrollo se haido
consolidando llegando a
una cartera de MM USS
560 y mas de 12.000
operaciones

. )

2009 2010 2011 2012 2013
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Evolucion anual de la industria — FLUJO

Colocaciones anuales
MM USS y tasa de crecimiento porcentual anual

4 )

* Las SGR han avalado
créditos por MM USS
1.387, llegando a mas
de 20.000 clientes.

2009 2010 2011 2012 2013 Histdrico

Clientes beneficiados por afio
# y tasa de crecimiento porcentual anual

|_@_’ ’_.14-8%
+2. 860% ‘
]

13.666 14.736
78 2.309

31

. /

2009 2010 2011 2012 2013 Histdrico
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Stock Colocaciones Vigentes
Principales Acreedores, mas de 1% de participacion

ASIGAR

% de Participacion Diciembre 2013

CORPBANCA 13,11%

BANCO SANTANDER- 4,60%

CHILE17,02%

0P 2,87%

%

BANCO SECURITY
43,60%

7,00
6,00
5,00
4,00

3,00

1,0

o

BANCO SECURITY  BANCO SANTANDER- CORPBANCA

CHILE

BANCO INTERNACIONAL

\
' BANCOITAU 3,21%

Variacion anual Participacion Principales Acreedores

BANCO SECURITY 38,7% 43,6%
BANCO SANTANDER- CHILE 19,3% 17,0%
CORPBANCA 17,9% 13,1%
BANCO INTERNACIONAL 5,6% 4,6%
BANCO ITAU 3,8% 3,2%
FINANCOOP 3,5% 2,9%
ORIENCOOP LTDA. 1,7% 1,2%
BANCO ESTADO 1,1% 1,0%
CAPITAL EXPRESS SERVICIOS FINANCIEROS S.A. 0,5% 1,0%
Acreedores con participacion menor a 1% 4,8% 12,4%

Stock de Colocaciones Vigentes en MM UF
Periodo Enero - Diciembre 2013

CAPITAL EXPRESS
SERVICIOS

BANCO BANCO ITAU FINANCOOP ORIENCOOP LTDA. COOPEUCH

INTERNACIONAL

FINANCIEROS S.A.

Banco Estado




Flujo Anual

Participacion por tamafio de empresa ‘v
Operaciones cursadas cada afo

ASIGAR

Monto Original UF

. Gran
Pequena Empresa
Empresa 10,9%
41,6% ’
Microempresa 9,3% 8,1%
Pequefia Empresa 39,1% 41,6%
Mediana Empresa 41,1% 39,4%
Gran Empresa 10,5% 10,9%
Microempresa Mediana
8,1% Empresa
39,4%
Numero Operaciones
Gran
Pequeia Empresa
Empresa 7,6% [ [ Aio2012 [ Afi0o2013 |
44,5% Microempresa 29,6% 15,9%
Pequefa Empresa 37,2% 44,5%
Mediana Empresa 27,8% 31,9%
Mediana Gran Empresa 5,4% 7,6%
Empresa
31,9%
Microempresa
15,9%

Microempresa: ventas anuales hasta UF 2.400

Pequena empresa: ventas anuales sobre UF 2.400 y hasta UF 25.000
Mediana empresa: ventas anuales sobre UF 25.000 y hasta UF 100.000
Gran empresa: ventas anuales sobre UF 100.000 y hasta UF 150.000




Clientes de la Industria
A Diciembre 2013

En el afo 2013, se otorgaron 4.915
certificados a 15.020 clientes:

e 36%residenenla RMy 36% en las
regiones VIl y IX

e Entotal dan empleo a mas de 26.000
personas

. 83% tienen un nivel de venta inferior a
UF 25.000/afio

ASIGAR

Clientes por Regién

15 | 8
14 | 32
N ;5>
12 | 35
1 | 7

10 | 139
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Sector econdmico — clientes ‘
A Diciembre 2013

ASIGAR

Sectores Econdmios de Clientes
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En el Ultimo semestre los sectores Transporte, Agricultura e Inmobiliaria
aumentaron su participacion, el sector comercio bajé un 3% en el semestre.

- ]
Se excluyeron las camadas
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Beneficios para las PYMEs — Monto, Plazo, Tasa, Acceso y Movilidad

Comparacion de la situacidon de una PYME con y sin SGR N)nto \

MMS
|:| Banco -

Tasa
% anual

\Banco solo Banco + SGJ

e Mas PYMEs en el sistema financiero = Acceso a los Emprendedores: La SGR por ser una unidad especializada en el riesgo de las
PYMEs, es capaz de evaluar proyectos y de esta manera dar acceso a financiamiento de emprendedores y re emprendedores, que
la Banca deja afuera

Acceso y movilidad de las garantias

e Movilidad y Divisibilidad de la garantia = Una PYME con una garantia hipotecaria en el banco es “cautivo” del banco. A través de
la SGR es capaz de emitir multiples certificados y buscar la mejor alternativa de financiamiento en uno o mas bancos, y de manera

dinamica siempre buscar la mejor alternativa
16
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Beneficios para las PYMEs — Competencia

Efecto sobre la competencia en el sistema financiero

Porcentaje de participacion (%)

Bancos medianos y chicos Bancos grandes* . .
- Al L & ﬂas SGR han mtroduuh
Tasa interés . |
anual promedio competencia en e
Banco chico sistema financiero

10.4% .
- El 65% de las operaciones

se realizan en bancos
medianos y chicos contra
un 19% de la Garantia

asa interés anua CORFO y FOGAPE
promedio de un

- Los Bancos medianos y

Banco grande ) .
15.3% chicos tienen tasas de

interés hasta un 32% mas

baratas que los bancos
grandes que concentran
el 80% de las garantias
estatales directas. (Ej.
Informe Publico Garantias

\CORFO Septiembre 2013

— Pequefias empresas)

Sistema financiero CORFO SGR

Fuente: Instituciones de garantias reciprocas en Chile: Logros y desafios. Jorge Quiroz C. Consultores Asociados
* Bancos grandes: Banco de Chile, Banco Santander, Banco de Crédito e Inversiones y Banco Estado 17
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Servicios de las IGRs

Aval Financiero

Aval Técnico

Asesoria financiera

Certificados de Fianza para operaciones de crédito con instituciones financieras o con un proveedor
Operaciones de financiamiento para capital de trabajo y para inversion

Operaciones de refinanciamiento de pasivos

Certificados para caucionar operaciones de la empresa con terceros ante proyectos/licitaciones,
publicas o privadas, tales como boletas de seriedad de ofertas, garantias de fiel cumplimiento.

Certificados para caucionar cumplimiento con proveedores respecto de operaciones derivadas de la
actividad comercial propia de cada empresa

No se compromete la capacidad crediticia de la PYME

Las IGRs prestas servicios especializados para obtener las mejores alternativas de financiamiento,
contando con unidades especializadas en riesgo y PYMEs.

Se puede apoyar la definicion de la estructura de financiamiento de emprendedores

19
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EN EL CASO DE EXPORTADORES

e Operaciones Pre- Embarque, tales
como:

e (Capital de trabajo para
satisfacer la demanda de
exportacion ¥

e (Capital para inversiones:
terrenos, equipos, renovacion
tecnoldgica

e Garantizacion de
financiamiento de proveedores

e Refinanciamientos a mayores
plazos

* Leasing para activos

Flexibilidad en el tipo de operacidn

20



¢§1

ASIGAR

REQUISITOS GENERALES

Andlisis de la IGR (*):

Flujo de caja del proyecto, de la
empresa

Ventas, mercado, proyeccidn
del negocio

Garantias

Gestion, empresario o
emprendedor

Requisitos:

personas juridicas y personas
naturales con giro que registren
ventas anuales hasta por UF
150.000(**). Se excluyen empresas
Inmobiliarias que inviertan para fines
especulativos.

Servicios Financieros de
intermediacion.

Sociedades de Inversidn cuyos activos
sean mayoritariamente circulantes y
giro exclusivo de inversion.

Informacidn de las contragarantias.

(*) Los requisitos especificos al tipo de operacidn y cliente deben ser consultados en cada IGR.
(**) Se excluyen empresas Inmobiliarias que inviertan para fines especulativos; servicios financieros de intermediacion;
sociedades de inversidn cuyos activos sean mayoritariamente circulantes y giro exclusivo de inversiéon

21
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CASO EMPRESA AGRICOLA

* Rubro agricola
:
e Sin acceso a nuevo financiamiento '
bancario, con crédito de vencimiento
anual vigente en la banca

* Con IGR obtuvo acceso a crédito para
capital de trabajo contra experiencia,
nivel de venta y proyeccion del
negocio. Duplicé producciony
accedio a licitacion de mayor
envergadura

* Actualmente constituyendo garantia
(terreno) para contar con mayor
capacidad de apalancamiento

BENEFICIOS: Acceso a financiamiento; flexibilidad en el tipo de operacion: primera fase

capital de trabajo, segunda fase inversion

23
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CASO EMPRESA EXPORTADORA

e Rubro mineria, exportador directo

* Sin acceso a nuevo financiamiento
bancario, por tener créditos vigentes
utilizados para inversion

* Con IGR obtuvo acceso a crédito para
inversion y capital de trabajo, contra
experiencia, nivel de ventay
proyeccion del negocio en el
extranjero. Adquisicion de
maquinaria contra sus propias
garantias

e Acreedor no bancario

BENEFICIOS: Acceso a financiamiento; flexibilidad de garantia; flexibilidad en el tipo de

operacion: capital de trabajo e inversion; nuevos acreedores

24
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