
 

T A L L E R
P I T C H  Y  N E G O C I A C I Ó N ,
C O M U N I C A N D O  L A  P R O P U E S T A  D E  V A L O R
D E  L A S  I N D U S T R I A S  C R E A T I V A S

02 y 03 de diciembre 2020 | 10:00 hrs. (CL)
ONLINE VÍA Microsoft Teams —  IDIOMA ESPAÑOL

P R O G R A M A

Sesión I

10:00 – 11:30   Propuesta de valor: Generación de oportunidades y pitch
   · Elementos y estructura del pitch: Metodología y estructura
   · Construcción del guión del pitch: Construcción de guión
   · Mejora del guión: Ejercicios

Sesión II

10:00 – 11:30   El Conflicto
   · La negociación como proceso comunicacional
   · Estrategias Negociadoras
   · Ruedas de negocios

 


